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Erstellung einer persénlichen Finanzplanung:

Modeerscheinung

oder absolut notwendig?

P Frank Hussmann

Seit einigen Jahren werben die Banken vermehrt mit dem Thema Finanzplanung.
Wenn Sie sich diesem Thema nahern, klingt das Hauptargument fiir die Erstellung
auch sehr plausibel: Erstellung Ihres kompletten, aktuellen, finanziellen Status

quo und Empfehlungen zur Optimierung Ihrer Situation. Dies muss nattirlich un-

ter Berlcksichtigung Ihrer ganz persénlichen Lebensplanung und Ihrer individu-

ellen Winsche erfolgen.

D ie Finanz- und Schuldenkrise sowie die aktu-
elle Ungewissheit, wie es mit unserer Wih-
rung weiter geht, tragen zur weiteren Unsicherheit
bei.

Die qualitativen Unterschiede bei den Angeboten,
die Sie am Markt bekommen, sind sehr groB. Und
gerade fir Sie mit Ihrem speziellen und anspruchs-
vollen Berufsbild ist auch nicht direkt zu erkennen,
wer sich in lhrer Branche auskennt, und Ihnen hier
weiterhelfen kann. Es stellt sich auch die Frage,
warum Sie fir eine Finanzplanung Geld ausgeben

sollen, wo es diese Dienstleistung doch woanders
auch vollig umsonst gibt. HeiBt teuer in diesem Fall
auch gut?

Diese Frage ist iiber die reine Betrachtung der Ko-
sten nicht zu beantworten. Ferner sollten Sie hier
auch andere Faktoren und Anforderungen stellen.
Dass eine personliche Finanzplanung sinnvoll und
oftmals auch notwendig ist, steht in den meisten
Fallen fest. Es sei denn, Sie kénnen folgende Fragen
ohne langes Uberlegen oder Nachschauen beant-
worten:
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- Wie wird sich |hr Vermégen und lhre Liquiditat 2. Umfang des Auftrags muss genau definiert sein,
in den nachsten Jahren bei unterschiedlichen 3. Prioritaten, Wiinsche und Bedingungen, die Sie
Ertragsaussichten in Ihrer Branche verandern? als Kunde berticksichtigt haben méchten,

- Wie hoch ist die Rendite Ihres gesamten Bar- 4. die Hohe der Honorierung sowie
und Wertpapiervermogens nach Steuern? 5. Fragen der Haftung.

- Wie hoch ist die Nettomietrendite Ihrer
vermieteten Immobilien? Alle Vereinbarungen sollten schriftlich niedergelegt

- Ab welchem Alter kénnen Sie sich bei lhren werden.
finanziellen Vorstellungen den Ruhestand
leisten? Die Grundséatze

ordnungsgemaBer Finanzplanung (GoB)
Falls Sie mindestens eine dieser Fragen nicht sofort

beantworten konnen, macht eine Finanzplanung Es gibt 7 Punkte, an denen sich Ihr Finanzplaner orientieren
durchaus Sinn. sollte:
Merkmale einer soliden Finanzplanung 1. Vollstandigkeit

bedeutet, alle lhre Daten zweckadaquat zu erfassen, zu
Wichtig ist, dass Sie in den Handen eines Finanzpla- analysieren und zu planen. Dies beinhaltet alle Vermogens-
ners sind, der dieses Handwerk auch wirklich ge- gegenstande und Verbindlichkeiten, Einnahmen und Aus-
lernt hat. Der Begriff Financial Planner ist leider nicht gaben, die Erfassung notwendiger personlicher Informati-
geschitzt. Das heiBt: Jeder, der im Finanzdienstlei- onen und die Abbildung Ihrer persénlichen Ziele.
stungsbereich tatig ist und sich ein paar Tage fur
eine Fortbildung freimachen kann, hat theoretisch 2. Individualitat
die Mglichkeit, sich anschlieBend Financial Planner bedeutet, Sie als aktuellen Kunden mit Ihrer Person, lhrem
zunennen. familiaren und beruflichen Umfeld und Ihren Zielen und Be-

durfnissen in den Mittelpunkt der Finanzplanung zu stellen
Vertrauen Sie die Planung lhrer Finanzen denen an, und keine Verallgemeinerungen zu diesen Punkten vorzu-
die im Financial Planning (iber viele Jahre aus- und nehmen.
weitergebildet wurden und die 4 ,E's" vom Welt-
verband fiir sich iilbernommen haben: 3. Verstandlichkeit

bedeutet, dass die Finanzplanung einschlieBlich ihrer Ergeb-
Education (Ausbildung), nisse so zu prasentieren ist, dass Sie als Kunde diese auch
Examination (Prufungen), verstehen und nachvollziehen kénnen sowie Ihre im Rah-
Experience (Berufserfahrung) und men des Auftrages gestellten Fragen beantwortet bekom-
Ethics (Einhaltung ethischer Regeln). men.
Sollten Sie einen Finanzplaner mit der Erstellung Ih- 4. Vernetzung
rer Finanzplanung beauftragen, werden Sie diesen bedeutet, alle Wirkungen und Wechselwirkungen der ein-
in aller Regel auch fr seine Dienstleistung bezahlen zelnen Daten in Bezug auf Vermdgensgegenstande und
missen. Die kostenlose Erstellung von Finanzpla- Verbindlichkeiten, auf Einnahmen und Ausgaben unter Ein-
nungen durch einen Finanzplaner ist uBerst selten, schluss personlicher, rechtlicher, steuerlicher und volkswirt-
es sei denn, er bekommt seine Arbeit von einer koo- schaftlicher Faktoren zu berticksichtigen.
perierenden Bank oder anderen Partnern vergttet. :

5. Richtigkeit
A.blauf'der Erstellung bedeutet, die Finanzplanung im Grundsatz fehlerfrei, nach
einer Finanzplanung dem jeweils aktuellen Gesetzgebungsstand und nach aner-

kannten Methoden der Finanzplanung durchzufGhren.
Vom Erstgesprach bis zur Prasentation der Ergeb-

nisse durchlduft die Finanzplanung folgende Ab- 6. Dokumentationspflicht

schnitte: bedeutet, dass die Finanzplanung einschlieBlich ihrer Pra-
missen und Ergebnisse in schriftlicher oder anderer geeig-

1. Auftragsvergabe neter Form lhnen als Auftraggeber zur Verfigung zu stellen
ist.

Wenn Sie lhren Finanzplaner gefunden haben,

sollten folgende Punkte bei der Erteilung Ihres Auf- 7 Einhaltung der Berufsgrundsatze

trages besprochen sein: - i bedeutet, dass ein Financial Planner die fur ihn geltenden

1. Vertragsgrundlaqe (zum Beispiel die Grundsat- Berufsgrundsatze - Integritat, Vertraulichkeit, Objektivitat,

ze ordnungsgemaBer Finanzplanung, Neutralitat, Kompetenz, Professionalitat - beachten muss.

siehe unten),
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Weiter geht es mit dem Ablauf der Erstellung lhrer
Finanzplanung. Nach der Auftragsvergabe erfolgt

2. Datenaufnahme

Diese muss umfanglich, also vollstandig erfolgen!
Denn nur dann sind die Ergebnisse, die Sie aus der
Finanzplanung erhalten, auch authentisch und fur
Sie nutz- und verwertbar. Die Aufnahme bezieht
sich vor allem auf Daten zu

- lhren Vermogenswerten,

- lhren Verbindlichkeiten,

- lhren Einnahmen und

- Ausgaben,

- die Aufnahme lhrer persénlichen Daten/
Informationen und

- Angaben zu lhrem persénlichen Zielsystem.

Angaben nicht zu machen, fihrt im schlechtesten
Fall zu falschen Schliissen und damit zu Ergebnissen,
die nicht das erbringen, was Sie sich davon erwar-
ten.

Jetzt kommt der Finanzplaner zum Zug, denn es

geht darum, die Daten und Fakten zusammen zu
fugen. Es folgt die

Vermdgensbilanz zum 01.01.2009

A. Privatvermogen

Vermbgenswerte nach Klassen .. saldiert mit Verbindlichkeiten

6% 10% g% 10%

3%
lns
2%

A. Privotkredite

Immobie {privat) EFH Minchen (sigengen.) 70000 70.000
ETW Minchen (eigengen. ) 00000 _300.000
Kunst, Anfiquititen B. Immobilienkredite
Gemaide 30000 30000 0000 ETW Berfin 200000 200,000
B. Immobillen C. Versicherungskredite
Immobiiie (vermieler)
ETW Berin 250000 250000 250,000 D. Wertpapierkredite
C. Versicherungen E. Betiligungskredite
Kapitalversichenungen
5000 F. Unternehmenskredite
AXA Calonia £0.000 115000 Steverruckstelung
Rentenversichenangen Praxsvedant 30000 30000
Victoria 46663
Rioster 3000 45650 164.669 G. Sonstige Kredite
v 1000 10000
D. Geld & Wertpapiere
Sparbuch, Bausparveriige

E. Betelligungen

Z5 40.000 €0 2000
Spedationds.
(automat. genenert)

F. Unternchmen
FPraxis

Antpras.
Wiert 100 davon B0 steverpd. _100.000 100.000 100.000

5000 S000 75.000

20000 35400 55400

G. Sonstiges Nettovermdgen 665069
Bruttovermogen 575069

kre N

Beispielhafte Darstellung einer Vermogensbilanz.
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3. Analyse und Planung

1. Berechnungen zu allen relevanten
Vermdbgenswerten,

2. Prognosen bis zum Ende des vereinbarten
Planungszeitraumes,

3. Zieloptimierung und

4. die konkrete Entwicklung von Empfehlungen.

Die aufgenommenen Daten werden professionell
bewertet und sind die Grundlage fur die Berech-
nungen und Prognosen nach den Grundsétzen ord-
nungsgemaBer Finanzplanung (GOF). Dabei stehen
lhre personliche Berufs- und Lebenssituation und
Ihre Ziele absolut im Vordergrund.

Es ist IHRE Finanzplanung! Und diese sollte so in-
dividuell wie moglich sein.

Ihr personlicher Finanzplan wird entwickelt und mit
umsetzungsfahigen Empfehlungen zur Optimierung
der finanziellen Situation versehen.

4. Dokumentation

1. die Offenlegung der Annahmen,
2. die Bereitstellung der Ergebnisse
in schriftlicher Form,
3. die Dokumentation der Analysen und
4. die Vorstellung der Planungen in
nachvollziehbarer Form.

Alle Analysen und Planungen sollte der Finanzplaner
in plausibler Form aufbereiten. Er sollte auch offen-
legen, auf welchen Annahmen seine Schlussfolge-
rungen basieren. Hat er eine Inflation berticksich-
tigt? Wenn nein, warum nicht? Wie hoch werden
in seiner Annahme Guthaben in Zukunft verzinst?
Mit welchem Zinssatz sind Darlehen, die verlangert
werden sollen, versehen? Das Analyseergebnis und
mogliche Empfehlungen sollten dezidiert mit Ihnen
besprochen werden.

An diesem Punkt ist die Finanzplanung eigentlich zu
Ende. Eigentlich heiBt, dass es durchaus maoglich ist,
sich von dem Finanzplaner auch bei der Umsetzung
der Planung begleiten zu lassen.

5. Betreuung

1. ggf. Begleitung bei der Umsetzung
der Empfehlungen,

2. ggf. periodische Kontrolle der
erreichten Zwischenergebnisse und

3. eine regelmaBige Aktualisierung,

4. ggf. Anpassung von Empfehlungen
an aktuelle Entwicklungen

5. oder auch die Entwicklung
neuer Empfehlungen.
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RegelméaBige Aktualisierung der Finanzplanung ist
unbedingt notwendig. Gerade in der heutigen Zeit,
in der vieles sich sehr schnelllebig dndert, ist es sehr
wichtig, eine einmal erstellte Finanzplanung ab und
an Uberprufen zu lassen!

Einschatzungen, die heute als richtig und realistisch
erachtet werden, kénnen sich in kirzester Zeit we-
sentlich verandern. Deshalb macht es Sinn, min-
destens alle zwei Jahre ein Update vornehmen zu
lassen. Das ist in der Regel glnstiger, weil die we-
sentliche Datenerfassung ja bereits erfolgt ist und
.nur” neuere Daten einzupflegen sind.Im Laufe der
Zeit konnen auch mdgliche Empfehlungen dazu
kommen, die es bei Erstellung der urspringlichen
Finanzplanung noch gar nicht gab.

FUr groBere Vermogen ist es durchaus empfehlens-
wert, nach der erfolgten Finanzplanung auch eine
Erbschafts- und Schenkungsplanung anzuschlieBen.
Gerade hier lassen sich oft extreme private und
steuerliche Nachteile vermeiden. Und dann ist das
Bild komplett: einer soliden Finanzplanung folgt die
Erbschafts- und Schenkungsplanung. Und Sie haben
einen groBen Schritt in eine gute Richtung getan.

FRANK HUSSMANN

Financial Planner (HfB)
Ernst-Ludwig-Str. 11a

64625 Bensheim

Tel.: 0 62 51/98 48 240
E-Mail: frank.hussmann@efc.ag
www.frank-hussmann.de

seit 1987 tatig als Vermogens- und Anlagen-
berater, Bankbetriebswirt

1998-2010 Betreuung akademische Heilberufe
apoFinanz (@apoBank)

seit 2004 Financial Consultant (HfB)

seit 2006 Financial Planner (HfB)

seit 1.1.2011 unabhangiger Finanzplaner bei
der EFC AG (www.efc.aqg)

Das Wichtigste in Kiirze

Lassen Sie lhre Finanzen planen! Es war nie wich-
tiger, sich fir die nachsten Jahre einen Kompass fur
seine Finanzen geben zu lassen und auf das, was
kommen kann, vorbereitet zu sein. Beauftragen Sie
einen Financial Planner, der seinen Beruf gelernt hat,
mit der Erstellung Ihrer Planung. Dieser sollte pro-
dukt- und anbieterunabhangig sein, das heit, nicht
fur eine oder mehrere Gesellschaften oder Banken
tatig, sondern unabhdngig sein. Lassen Sie die Sze-
narien, die Sie in den nachsten Jahren erwarten, mit
einplanen, und schauen Sie sich die Auswirkungen
auf lhre Vermoégenswerte und lhre Liquiditat an.
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Entwicklung von Vlermégen / Vlerbindlichkeiten.

Entwicklung der Vermdgensstruktur

mam Dez 2012

e Dez 2018

an

Privatvermogen 330,000 Privofvermogen 348,362 Privotvsmegen
] 255000 tmmotien 257.575 immobaen
Versichensigon 181732 Versichenungon 2774 Versicheningen
Goid & Vlortpogsore 77306 Gold & Wenpapwera. 51642 Gaid & Werlpaplete
Botuiligungen 54.700 Beteiigungen 51.100 Boletigungen
Untemenmen 100.000 Unigmefinan 100,000 P
Sonsiges o Sonstiges. [} Sonsigos
Licuiseaiziento 35204 Uquidigkonto 203771 Uquidiatshonla
Brutiovermagan® 1.029.092 Bruttovermbgen® 1,290,625 Bruttovermagon®
Verbindichkelen 281777 Vestindlichkeiton -264.562 Vesbiedichyoiten
Netiovermagen®* 737255 Nariovarindgen™ 975,083 Nattovermogen**
Renlvarmogen*"* 737.255 Realvermégen:** 905,415 Realvermogen**
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Beispielhafte Entwicklung einer VlermdGgensstruktur:
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